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HỌP RÚT KINH NGHIỆM TRIỂN LÃM THIẾT BỊ ĐÀO TẠO
(đã được các khoa góp ý và thống nhất)

1. Mục đích
· Tạo động lực cho GV và SV tham gia NCKH, làm mô hình học cụ để phục vụ cho công tác dạy và học.
· Ứng dụng các công nghệ mới, hiện đại, những phần mềm chuyên ngành, các thiết bị thông minh vào dạy học.
· Tạo điều kiện cho các khoa trao đổi học thuật, kinh nghiệm trong giảng dạy và NCKH.
· Tạo mối quan hệ giữa khoa và các doanh nghiệp cùng ứng dụng các công nghệ mới, hiện đại, phần mềm chuyên ngành vào dạy – học, NCKH và chuyển giao công nghệ. Giúp cho GV và SV tiếp cận công nghệ mới, phần mềm mới, điều khiển thông minh… của các doanh nghiệp.
· Tạo ấn tượng cho HSSV và tạo thương hiệu cho Nhà trường.
2. Đối tượng
· Các khoa, các trường ĐH, CĐ trong và ngoài trường;
· Các doanh nghiệp; Các công ty thiết bị trường học;
· Câu lạc bộ của các khoa, của trường (như CLB Xanh hóa, CLB khởi nghiệp);
· Thư viện của trường;
· Cựu HSSV của trường.
3. Nội dung triển lãm
· Trang trí gian hàng triển lãm của khoa;
· Chọn các thiết bị giảng dạy của khoa để triển lãm;
· Những thiết bị triển lãm phải có tính thời sự, ứng dụng công nghệ mới, hiện đại tiếp cận với cách mạng công nghiệp 4.0;
· Các thiết bị triển lãm phải phù hợp với dạy-học để nâng cao chất lượng đào tạo, đáp ứng được yêu cầu tuyển dụng của doanh nghiệp;
· Các khoa kết hợp với các doanh nghiệp để đưa những thiết bị của doanh nghiệp có công nghệ mới, hiện đại vào triển lãm.
· Các mô hình đạt giải nhất, nhì tại Hội thi thiết bị đào tạo tự làm năm 2019.
· Các thiết bị thông minh, các phần mềm mô phỏng ảo, thực tế ảo, …
4. Ưu điểm
· Được BGH quan tâm và chỉ lãnh đạo các khoa thực hiện triển lãm;
· Lãnh đạo một số khoa có chuẩn bị tốt như: khoa Điện – Điện tử, khoa Cơ khí, khoa CNTT, khoa Nhiệt lạnh;
· Lãnh đạo khoa và GV một số khoa nhiệt tình, có chuyên môn tốt, có kinh nghiệm trong NCKH và làm mô hình học cụ như khoa Điện – Điện tử, khoa Cơ khí, khoa CNTT, khoa Nhiệt lạnh, khoa Động lực;
· Các khoa có mối quan hệ tốt với các doanh nghiệp nên được các doanh nghiệp tài trợ hoặc hỗ trợ cho các khoa trong triển lãm như: khoa Điện – Điện tử, khoa Cơ khí, khoa CNTT, khoa Nhiệt lạnh, khoa Động lực, khoa Xây dựng, khoa May – Thời trang;
· Đoàn khoa có HSSV tham gia hỗ trợ triển lãm như: khoa Điện – Điện tử, khoa CNTT, khoa Nhiệt lạnh; khoa May – Thời trang;
· Phòng QT- DV đã hỗ trợ và tạo điều kiện tốt nhất cho các khoa;
· Các gian hàng triển lãm của khoa có nhiều thiết bị, có công nghệ hiện đại, đa dạng về chủng loại phù hợp với nhiều ngành nghề đang đào tạo của khoa như: khoa Điện – Điện tử, khoa Cơ khí, khoa CNTT, khoa Nhiệt lạnh, khoa Động lực;
· Các thiết bị của doanh nghiệp triển lãm có công nghệ mới, điều kiển thông minh, phần mềm mô phỏng ảo như doanh nghiệp của khoa: khoa Điện – Điện tử, khoa Cơ khí, khoa CNTT;
· Khách thăm quan đông, tạo ấn tượng tốt cho khách, thầy cô và HSSV.
5. Khuyết điểm
· Lãnh đạo một số khoa không chuẩn bị hoặc chuẩn bị chưa tốt như: khoa Động lực (sáng thứ 2 mới chuyển thiết bị và xong gian hàng vào khoảng 11h00 thứ hai ngày 4/11/2019 - mất 1 buổi triển lãm), khoa Kinh tế (sử dụng bong bóng chủ nhật, sáng thứ 2 bỏ bay trong khuôn viên triễn lãm-BGH nhắc thực hiện xanh hóa), khoa Xây dựng, khoa May – Thời trang;
· Lãnh đạo khoa và GV của một số khoa chưa quan tâm, chưa nhiệt tình cho triển lãm như khoa Động lực, khoa Kinh tế, khoa Xây dựng, khoa May – Thời trang;
· Một số khoa chưa quan hệ tốt với các doanh nghiệp nên doanh nghiệp chưa đưa thiết bị vào triển lãm, hoặc thiết bị và phần mềm chưa đúng với ngành nghề đào tạo của khoa, hoặc thiết bị chưa có công nghệ hiện đại như: khoa Xây dựng, khoa May – Thời trang; khoa Kinh tế;
· Một số Đoàn khoa chưa huy động có HSSV tham gia hỗ trợ triển lãm như: khoa Nhiệt lạnh; khoa Xây dựng;
· Do sử dụng lại mái che cũ của Tư vấn tuyển sinh nên đã ảnh hưởng đến các khoa khi trời mưa;
· Các gian hàng triển lãm của một số khoa còn ít thiết bị như: khoa Xây dựng, khoa May – Thời trang; khoa Kinh tế;
· GV và SV trực gian hàng ngồi im hoặc bỏ ra ngoài khi khách đến gian hàng, chưa chào đón và hướng dẫn các thiết bị, mô hình cho khách thăm quan;
· Lãnh đạo số một khoa bỏ trực gian hàng mà chỉ giao cho 1 em SV coi gian hàng như: khoa Động lực, khoa Xây dựng, khoa May – Thời trang; khoa Kinh tế;
· Chiều thứ 2 ngày 4/11/2019 các gian hàng nghỉ sớm lúc 16h10 như: khoa Động lực, khoa Xây dựng, khoa May – Thời trang; khoa Kinh tế;
· Lãnh đạo các khoa và GVCN (CVHT) chưa thông báo và đưa HSSV, khách trong và ngoài trường đến thăm quan;
· Cách trang trí, bố trí các mô hình thiết bị của gian hàng chưa thẩm mỹ;
· Khoa Lý luận chính trị, khoa Khoa học cơ bản, các CLB, Hội cựu HSSV và Thư viện chưa có gian hàng tham gia.
· Chưa có gian hàng của các doanh nghiệp, chỉ có các công ty thiết bị trường học. 
6. Nguyên nhân
· Do sử dụng lại mái che cũ của Tư vấn tuyển sinh nên đã ảnh hưởng đến các khoa khi trời mưa;
· Lãnh đạo và GV một số khoa chưa quan tâm, chưa chuẩn bị tốt, chưa có mối quan hệ với doanh nghiệp;
· Các doanh nghiệp chưa có thời gian và nhân sự để tham gia; Chưa nhận thức những lợi ích của doanh nghiệp khi tham gia;
· Các khoa chưa mời các doanh nghiệp, hoặc mời chậm nên doanh nghiệp không sắp xếp thiết bị tham gia;
· Một số khoa chưa có thiết bị để tham gia, hoặc thiết bị chưa có tính thời sự, chưa mang dáng công nghiệp,… 
7. Các ý kiến đóng góp
· Các doanh nghiệp vào triển lãm phải tham gia đủ thời gian 2 ngày, như Công ty Kỹ thuật số chỉ tham gia buổi sáng ngày 4/11/2019 sau đó nghỉ luôn, đề nghị Ban tổ chức nên xem xét chấp thuận những công ty nào đạt các yêu cầu thì cho tham gia;
· Thư viện và các CLB trước khi tham gia triển lãm, Ban tổ chức phải xem xét nội dung triển lãm có ứng dụng công nghệ mới chưa hay có điều khiển thông minh không, có tiếp cận cách mạng công nghiệp 4.0 hay không thì mới cho tham gia, ví dụ như thư viện thông minh thì mới cho triển lãm;
· Ngay từ bây giờ các khoa nên chuẩn bị một số mô hình có công nghệ mới, có điều khiển thông minh để năm sau triển lãm;
· Nên mời KONE tham gia triển lãm, vì KONE cũng là đơn vị đào tạo cho SV của trường và có thiết bị hiện đại;
· Nên công bố các tiêu chí đánh giá các gian hàng cho các khoa biết trước, để các khoa chuẩn bị cho tốt;
· Nên công bố điểm đánh giá gian hàng của các khoa để các khoa biết điểm của gian hàng;
· Nên cho các khoa biết trước vị trí gian hàng của các khoa, để các khoa thiết kế gian hàng cho đẹp và bố trí thiết bị cho phù hợp;
· Nhà trường nên thuê công ty Tổ chức sự kiện làm các gian hàng để có khả năng che nắng, che mưa cho các thiết bị;
· Diện tích gian hàng cấp cho các khoa nhỏ chỉ có 3×3m2, không đáp ứng yêu cầu của khoa, nhất là các khoa có kết hợp với doanh nghiệp tham gia triển lãm;
· [bookmark: _GoBack]Các Trưởng khoa nên xem xét đánh giá hiệu quả công việc quý 4 năm 2019 cho các GV tham gia tích cực trong công tác triển lãm của khoa.
